7
PLATINO

software para empresas

Planiﬁcacién dela Produccion

Ventas y Exportaciones

Administra el stock de productos de venta, productos
terminados, materias primas, materiales, productos en
proceso, subproductos y cualquier otro tipo de stock de
bienes de cambioy de uso interno.

Clasifica los articulos en multiples depdsitos o sucursales,
diferentes niveles, medidas, equivalencias 6 sustitutos con
otrso articulos de acuerdo a las necesidades de laempresa,
permitiendo también su tratamiento en lotes y partidas
para productos que lo requieran.

Permite definir y registrar cualquier tipo de transacciones
de entrada y salida de stock, por codigos definidos por el
usuario, cédigos de barras, o del prooveedor, actualizando
los saldos en forma instantanea.

Simplifica la toma fisica del inventario con procesos
dindmicos automaticos y al azar.

El Software Empresarial Platino, es
una aplicacion informatica modular,
altamente funcional y
tecnolégicamente superior para la
gestién de empresas comerciales,
industriales y de servicios.

Tesoreria

Provee la informacion de cantidades y costos para el
control de la existencia, analisis detallados de demanda,
rotacion, reposicion, ABC del stock y otros en niveles de
clasificacion y rangos de fechas que se desee analizar.

@ Los principales informes del sistemason:
e Indice de stock
o Diariode stock
o Movimientos de stock en unidadesy valores
e Mayor analitico
¢ Extracto de movimiento de stock
o Stock sin movimiento
¢ Saldo de stock
e Reposicion de stock
o ABC destock
o Etiquetas de stock
e Tomade inventario
o Ajustes del inventario fisico
o Auditoriade operaciones
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COMPRAS E IMPORTACIONES

Administra lascompras locales e importaciones del stockde productos
de venta, materias primas, materiales y cualquier otro tipo de bienes de
cambioy de uso interno en lamoneda del proveedor.

Controla las compras desde el momento en que se realiza los pedidos a
los proveedores, las condiciones de los embarques, transbordos hasta
su llegada e incorporacion en los depdsitos de la empresa, generando
informacidn histérica de los valores de compra de cadaarticulo.

Permite definir y clasificar las compras en multiples monedas y
condiciones de compra, utilizando los cédigos internos y del
proveedor.

Provee informacion sobre el avance de las compras y actualiza el stock
en valores y cantidades ajustando las diferencias si las hubieran y
comunicando los cambios de cantidades y costos.

@ Losprincipales informes del sistema son:

Solicitud de Pedidos

Estado de Pedidos
Disponibilidad de Articulos
Pedidos en Curso

Pedidos a Ajustar

Costo de Pedidos

Andlisis de Costo de Articulos
Reposicion de Stock
Auditoria de Operaciones

E | VENTAS Y EXPORTACIONES

Procesa la facturacion al contado ¢ crédito de articulos y servicios,
actualizando automaticamente y en linea el stock, las ventas y las
cuentas por cobrar de clientes

Maneja multiples planes de precios en multiples monedas, descuentos
y recargos porcentuales o en valores por articulo 6 por totales de
factura.

Realiza en forma automatica el célculo del IVA, generando luego los
informes legales de acuerdo al formato exigido por Renta.

Emite informacion de venta por articulos, clientes, vendedores, familias
y lineas de articulos, zonas y sucursales, de acuerdo a las
clasificaciones definidaspor laempresa.

@ Los principales informes del sistema son:

Listas de precios

Diario de Ventas

Ventas por Articulo y Cliente
Ventas por Cliente y Articulo
Ventas por Vendedor

Declaracién de Ventas

Control de Precios

Control del Presupuesto de Ventas
Analisis de Ventas por Articulo 6 por Cliente
Anélisis de Cantidades Vendidas
Analisis de Ventas por Depésito

o Anélisis de Venta por Vendedor

o Auditoria de Operaciones

ﬁ PEDIDOS

Registra y controla los pedidos de compras de clientes y los convierte
en ventas en elmomento de su entrega.

Registra los pedidos de compras de los clientes, independientemente
de la disponibilidad del stock, informando de éstas necesidades a
producciébn o compras para que programen respectivamente la
produccion olas comprasy satisfaganéstas demandas.

Convierte los pedidos de clientes en ventas al llegar la fecha
programada de entrega, actualizando el stock y las cuentas de clientes y
controlando el estado de cada cuenta pendiente y de disponibilidad del
stock.

Permite el registro de pedidos en linea o los incorpora desde colectores
de pedidos 6 computadoras portatiles en procesos simplificados.

Provee informacion de los pedidos pendientes de entrega, de las
entregas parciales, pedidos no satisfecho o perdidos y completa la
informacién del stock fisico con el stock comprometido para programar
lareposicion de stock.

@ Los principales informes del sistemason:

o Estado de pedidos

o Estado de Pedidos por Articulo

o Estado de Pedidos por Cliente

e Movimientos de Pedidos por Articulo
o Reposicion de Stock

o Facturacion de Pedidos

o Totales de Saldos de Pedidos

o Auditoria de Operaciones

m REPARTO

Organiza y controla las entregas de las ventas de acuerdo a las
ubicaciones de los clientes asignandoles rutas y costos de la entrega de
mercaderia.

Clasifica a los clientes en ubicaciones y rutas definidas por el usuario,
asigna a las mercaderias un costo de transporte y combina ésta
informacién para organizar las entregas de mercaderia y calcular los
costos de entrega.

Controla las entregas desde el momento del embarque hasta su entrega,
los diferentes estados en los que se encuentra, los costos de los fletes y
los medios de transporte que se utilizaron para su entrega.

Provee informacién sobre el avance de las entregas y actualiza la
informacién del reparto.

@ Los principales informes del sistema son:

o Estado de las entregas
o Costo de fletes

o Rutasdeentrega

o Ubicaciénde clientes

o Medios de transporte

o Auditoriade Operaciones
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CONSULMATICA

Tel: (595 21) 443 347/9 - Fax: 443 845 mail@consulmatica.com
25 de Mayo 640, Piso 3 - 1314 Asuncion - Paraguay
www.consulmatica.com




